
      سم االله الرحمن الرحيمب           

  

  حرفه اي فروش و بازاريابي برنامه دوره
 

  نام استاد  زمان دوره  عنوان دوره  هفته

  مهندس نخجواني  ساعت 5  مباحث عيني بازاريابي و فروش در عمل  اول

  مهندس نخجواني  ساعت 5  ريابي و فروش در عملمباحث عيني بازا  دوم

  مهندس نخجواني  ساعت 5 مباحث عيني بازاريابي و فروش در عمل  سوم

  مهندس فرزام نيا  ساعت 5  تجارت الكترونيك  چهارم

  دكتر ناصحي فرد  ساعت 5 اصول مذاكرات تجاري  پنجم

  دكتر ناصحي فرد  ساعت 5  اصول مذاكرات تجاري  ششم

  هفتم
  دكتر شهرام رحيمي  ساعت 10  ارتباط موثر

  دكتر شهريار شفيعي  ساعت 10  روانشناسي تبليغات

  

  

  :حرفه اي مهمترين نكات دوره فروش و بازاريابي
  

 .وره در روزهاي پنج شنبه برگزار خواهد شدد •

 .خواهد بود 19:00الي 14:00ساعات برگزاري كلاس در روز پنج شنبه از  •

 .زكامل و به صورت همايش برگزار خواهد شددو رو ،هفته آخر دوره •

 .ساعت آموزشي مي باشد 50مدت زمان دوره  •

 در پايان به شركت كنندگان در دوره گواهي نامه مركز آموزش هاي كاربردي دانشكده مديريت دانشگاه تهران ارائه •

 .خواهد شد

 

 

 

  
  گروه شيفتگان آفتاب    دانشكده مديريتهاي كاربردي مركز آموزش


