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  ساعت 4  بازاريابيمفاهيم و تعاريف پايه در 

  ساعت 6   استراتژي هاي بازاريابي  جمعه

  دوم
  ساعت 4 تحليل رفتار مصرف كننده  پنج شنبه

  ساعت 6  مديريت آميخته بازاريابي  جمعه

  سوم
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  ساعت 4 اصول و فنون مذاكره

  ساعت 6  اصول و فنون مذاكره  جمعه

  پنجم
  ساعت 4  مشتري مداري  پنج شنبه

  **  ******تعطيل   جمعه

  ششم
  ساعت 4  آمادگي براي شغل فروشندگي  پنج شنبه

  ساعت 6  )مديريت دالان فروش(مهندسي فروش  ،روان شناسي فروش  جمعه

  هفتم
  پنج شنبه

ت 
ري

دي
 م

ي
بان

م

ش 
رو

ف
)

20 

ت
اع

س
(

  

  ساعت 4  ريزي و كنترل فروش برنامه

  ساعت 6  طراحي سازمان فروش  جمعه

  هشتم
  ساعت  4  مديريت تيم فروش پنج شنبه

  ساعت 6  كارگاه جمعه
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  ساعت 4  بازاريابي مستقيم

  ساعت  6  تبليغات، روابط عمومي و ترفيع فروش جمعه

  دهم
  ساعت  4  تبليغات، روابط عمومي و ترفيع فروش پنج شنبه

  ساعت  6  فروش حضوري جمعه
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  ساعت  4  تعاريف پايه مفاهيم و

  ساعت 6  استراتژي مديريت ارتباط با مشتريان  جمعه

  دوازدهم
  ساعت 4  سازي سازمان براي مديريت ارتباط با مشتريان آماده پنج شنبه

  ساعت CRM  6فناوري اطلاعات پشتيبان  جمعه

  ساعت 6  نرم افزارهاي مورد نياز يك فروشنده  پنج شنبه  سيزدهم

  

 

 

   
  گروه شيفتگان آفتاب  هاي كاربردي دانشكده مديريت مركز آموزش


